
Robert W. Blys Motivatoren, 
die Kunden zum Kauf bewegen

• gemocht werden
• geschätzt werden
• recht haben
• sich wichtig fühlen
• Geld verdienen
• Geld sparen
• sich die Arbeit erleichtern
• sicher sein

• sich gut fühlen
• sich abheben
• glücklich sein
• Spaß haben
• Wissen vergrößern
• (Aus Angst)

Aus: Robert Bly: The Copywriter's Handbook: A Step-by-step Guide to Writing Copy That Sells, 2020. 
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